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MATERIEL SCOLAIRE

Des économies grâce aux achats groupés

19/08/2016

La rentrée, un sacré budget pour les familles. Test-Achats

a donc décidé de lancer une action d'achats groupés.
Desécoles ont déjà développé leur propre système.

[
' école, cela coûte aux pa-

rents. Rien que pour les
fournitures scolaires, il faut

compter en moyenne, par an et
par élève, SO€ en maternelle,
27S€ en primaire et 300€ en se-
condaire général (voir nos édi-
tions de jeudi). Mais la bonne
nouvelle, c'est qu'il est possible
d'alléger la facture. En se tour-
nant par exemple vers les achats
groupés de matériel.

Pour la première fois, Test-
Achats s'est lancé dans l'aven- Autre établissement, autre sys-
ture (voir encadré). De leur côté, tème mis en place. Nous som-
des établissements scolaires ont mes cette fois à l'école libre ma-
déjà développé leur propre sys- ternelle Écoline située à
tème.C'est le cas de l'école libre Rosières. Là, depuis 5-6 ans, les
de Lonzée (Gembloux) où l'ini- parents n'ont plus besoin de
tiative est partie du comité des courir les magasins pour trou-
parents il y a 6-7 ans. Ses moti- ver crayons, colle et autres mar-
vations : promouvoir des va- queurs. C'est l'école qui se
leurs reposant sur le commerce charge d'acheter le matériel ad
équitable et l'écologie tout en vi- hoc auprès de différentes ensei-
sant un bon rapport qualité/ gnes.
prix. «Par les volumes comman- «Nous ne négocions pas les
dés, leprix demandé est en effet très prix. Mais on fait attention aux
concurrentiel», sourit Vincent h b' dpromos et puis, avec l' a ltu e, on
Adam, le directe ur. connaît lespériodesidéalespour ob-

En pratique, comment cela tenir des tarifs attractifS», souli-
fonctionne-t-illà-bas ?Des mar- gne la directrice d'Écoline, Mar-
chés publics ont été lancés, un tine Geeraert. Les avantages du
fournisseur choisi sur base des système: le gain de temps pour
critères retenus et chaque pa- les parents, l'assurance d'avoir
rent qui le souhaite peut enre- les fournitures adéquates pour
gistrer sa commande en quel- son enfant et une facture allé-
q';les clics via le si~e int~rnet de gée.
l'ecol:. Pour l.a receptlOn ~es À noter que là aussi, chaque pa-
fourmtures, :lel~ ~: plus sm:- rent peut décider s'il fait lui-
pIe: tout amve a 1ecole tandIS même ses emplettes ou
que la distribution est générale-

ment organisée durant la se- non.« Mais, dans lesfaits, on re-
maine précédant la rentrée sco- marque que la grande majorité des
laire. familles passe par nous», se ré-

Une mécanique bien rodée qui jouit la directrice.
séduit de plus en plus de pa- «Fuir tout le marketing»
rents à ~onzée·o « Cette a~née, c~ À l'inverse, il y a aussi des
sont envlr~n,40 Yo,desfamIlles q~l exe~ples où la sauce pe prend
o.n~sou5c.nta la demarche», se fe- pas.A quelques pas d'Ecoline se
lICIte Vmcent Adam. Tout en trouve l'école communale de
soul.ignant q~: le syst~~e infor- Rosières. Là, le système d'achat
matlque de loecole facilite. gran- groupé a fait un flop - les pa-
deme~t ~estaches ~: ge.shon et rents avaient été invités à passer
de lOgistIque pour 1eqmpe. commande auprès d'un site spé-
Gain de temps et prix attractif cialisé en matériel écologique -

et après deux ans d'activité, il a
été abandonné.

«Moi qui suis maman de quatre
enfants,je peux vous dire quej'étais
motivée, s'exclame Laurence De-
vlésaver, directrice de l'école
communale de Rosières. J'avais
envie de fuir tout le marketing
autour des fournitures scolaires.Je
trouve qu'on n'a pas besoin de
payer le double du prix juste pour
avoir tel ou tel héros sur une

farde.»
Visiblement, l'initiative n'a

pas remporté le succès es-
compté. Pour quelle rai-
son? Aucune certitude même si
Laurence Devlésaver a son idée
sur la question: «En primaire, les
enfants ont sans doute davantage
envie de choisir eux-mêmes leur
matériel comparé aux maternel-
les ».

Pour autant, la directrice ne
fait pas une croix sur le con-
cept. Elle y croit. Et peut -être
qu'un jour, elle se jettera à nou-
veau dans le bain .•

• Magalie BEGON
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10°/0 de ristoume via Test-Achats

C' est toujours pareil
avec la rentrée sco-« laire : la facture des

ménages explose.» C'est pour-
quoi Test-Achats lance - et
c'est une première pour l'asso-
ciation de défense des consom-
mateurs - une action d'achats
groupés pour aider de manière
concrète les familles.

Dès aujourd'hui, membres et
non-membres de l'organisme
ont la possibilité de s'inscrire
sur le site www,marentreesco-
laire,be.En échange, ils reçoi-
vent un bon donnant droit à
une réduction de 10 % sur le

prix d'une cinquantaine d'arti-
cles dans les magasins Trafic.
Attention, les emplettes doi-
vent être effectuées le 30 sep-
tembreau plus tard. «Le coût de
la rentrée, c'est un thème qui nous
est cher depuis longtemps, expli-
que rulie Frère, porte-pa-
role. Cette action d'achats grou-
pés se situe donc dans la
continuité de notre démarche. »

En parallèle, Test-Achats in-
vite les internautes à signer sa
pétition demandant la gratuité
de l'enseignement. Une péti-
tion lancée en collaboration
avec la Ligue des familles .•

ASTUCES
Comment diminuer la facture de
la rentrée 1l'achat groupé pour
les fournitures scolaires n'est
évidemment pas le seul bon
plan. Voiciquelques conseils.

Vive la récup Avant de
dévaliser les magasins, n'oubliez
pas de jeter un oeilsur le
matériel de l'année précédente.
Certaines fournitures pourront
certainement être réutilisées.
Quitte à en «customiser»
certaines. Cettefarde paraît un
peu «vieillotte»lAvec un peu
d'imagination, on lui donnera
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Achat groupé émlo, c'est possible

La spécialité de GreenToS-
chool (BtoBgreen à Wa-
vre) : les fournitures écolos,

durables et saines. Une philo-
sophie qui a convaincu cette
année une quinzaine d'écoles.
«Bien avant l'été, on rencontre les
directions et associations de pa-
rents intéressées, explique Co-
rinne Lavalle, cofondatrice.EI-
les nous soumettent leur liste de
matériel et on essaye d'être le plus
complet possible. » Dans un se-

une seconde jeunesse.

Comparer Cest Test-Achatsqui
le dit: d'une enseigne à l'autre,
les différences de prix peuvent
être fort marquées. Mais
comparer, cela demande un peu
de temps. Mieux vaut donc ne
pas attendre la dernière minute
pour vous lancer dans vos
achats.
Rapport qualité/prix Si
possible, privilégiezdu matériel
solide. Alorscertes, il coûte
parfois un peu plus cher mais à
long terme, ilsera synonyme
d'économie d'argent.

cond temps, les parents des
élèves concernés peuvent en-
registrer leur commande sur
le site de la société. Là, pas de
ristourne accordée par rapport
aux tarifs indiqués en ligne.
Mais 10 % de la facture HTVA
sont reversés à l'école pour fi-
nancer un projet pédagogi-
que. Un tarif préférentiel est
en plus accordé à l'école qui ef-
fectue une demande groupée
pour ses élèves .•
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